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den besten Handen

Sie haben nur eine
Chance, lhre Immobilie
zu verkaufen.
Sprechen Sie mit dem
Marktfiihrer.

R, 04331595-9111
DA s-immobilien@spk-mittelholstein.de S pa rka sse

Weil's um mehr als Geld geht. Mittelholstein AG
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Herzlich willkommen in der Inmobilienberatung
der Sparkasse Mittelholstein AG.

Sehr geehrte Eigentiimer,

vielen Dank, dass Sie uns lhr
Vertrauen schenken und wir
gemeinsam iiber den Verkauf
lhrer Immobilie sprechen!

Fiir eine erfolgreiche Zusam-
menarbeit bedarf es lhres
Vertrauens und eines offenen
Gesprdches liber Ihre Erwar-
tungen und Wiinsche an uns.

Wir als Ansprechpartner vor
Ort kennen den Immobilien-
markt in der Region und wer-
den alles Erforderliche tun,
um lhr Ziel zu erreichen: Den
schnellstmdéglichen Verkauf
lhrer Immobilie zum best-
moglichen Marktpreis.

Im Folgenden informieren wir
Sie dariiber, welche Leistungen
wir flir Sie erbringen und welche
Schritte zum Verkauf lhrer
Immobilie gemeinsam notwen-
dig sind. Wir werden Sie bei
diesem Prozess von Anfang an
bis zur Ubergabe Ihres Objektes
begleiten.

Lassen Sie sich von unserem

Rund-um-Service liberzeugen.

Ihre Immobilienberatung der
Sparkasse Mittelholstein AG



Unser Geschidftsgebiet
in Dithmarschen und
Mittelholstein

Mathias Schlichting Robert-Mario Hirschmann Rendeb
i endsburg

Immobilienberater } Immobilienberater

Region Mittelholstein Region Mittelholstein

Tel. 04331 595 1421 Susanne Bottger Tel. 04331 595 2103
mathias.schlichting@ robert-mario.hirschmann@
spk-mittelholstein.de Abteilungsdirektorin spk-mittelholstein.de

S-Immobilien

Tel. 04331 595 1029
susanne.boettger@
spk-mittelholstein.de
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Julia Baginski

i

Immobilienberaterin

Region Dithmarschen

Tel. 04331 595 1677

julia.baginski@ 'L!'-
spk-mittelholstein.de
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Unsere Leistungen
im Uberblick

- Erstbesichtigung der Im-
mobilie und Unterlagenzu-
sammenstellung
In einem ersten Termin mit
unseren Immobilienbera-
ternvor Ort werden alle
relevanten Daten und Fak-
ten lhres Objektes zusam-
mengetragen.

- Marktpreiseinschdtzung
Bei unserer Einschdtzung
des Preises Ilhrer Immobilie
orientieren wir uns an der
aktuellen Marktsituationin
Ilhrer Region. Unsere Erfah-
rungen vor Ort ermdglichen
die Ermittlung eines markt-
gerechten Verkaufspreises.

- Energieausweis
Bei der Beschaffung eines
aktuellen Energieausweises
unterstitzen wir Sie gern.

- Professionelle Priasentation
lhrer Immobilie
Wir bereiten die Grundrisse
professionell auf, besorgen
bei Bedarf behordliche
Unterlagen (z. B. Bauunter-
lagen) und erstellen so ein
aussagekraftiges Exposé
mit hochwertigen Fotos.

= Interessentensuche

Wir fihren eine umfassen-
de Interessentendaten-
bank. Alle Immobiliensu-
chenden, die als Kaufer fir
lhre Immobilie in Frage
kommen, werden aktiv
angesprochen und sind
bonitdatsmaRig vorgepriift.

= Vermarktung lhrer
Immobilie
Wir bewerben lhre Immo-
bilie auf verschiedenen
namenhaften Internetpor-
talen, in unseren Filialen
sowie in regionalen Print-
medien.

- Terminabsprachen
Wir kimmern uns um
die Terminvereinbarungen,
Besichtigungen und die
Verhandlungen mit Inter-
essenten. Wir fiihren Be-
sichtigungstermine nur
mit ernsthaften Interessen-
ten durch.

- Finanzierungsmaoglichkeit
Wir priifen zu lhrer Sicher-
heit die Finanzierungsmog-
lichkeit der Interessenten
vor der Zusage eines Notar-
termins.

- Notartermin
Wir iibernehmen die kom-
plette Vorbereitung des
notariellen Kaufvertrages
und begleiten Sie bei dem
Notartermin.

- Unser Rund-um-Service bis

zur Objektiibergabe

In allen Angelegenheiten zu
Ihrer Immobilie sind unsere
Immobilienberater fiir Sie da.
Wir begleiten Sie nach der
Unterzeichnung des Kaufver-
trages bis zur erfolgreichen Ob-
jektiibergabe und auch dariiber
hinaus.

Unsere professionelle
Markteinschdtzung — unsere
exklusive Leistung fiir Sie

Notwendig fur eine individu-
elle Marktpreiseinschatzung
ist fir uns ein Besuch bei
lhnen vor Ort, u.a. die Priifung
der Bauunterlagen und die
Besprechung der Details zu
lhrem Objekt. Das fir diese
Leistung erhobene Entgelt
wird bei einem spdteren Ver-
kauf durch unsere Immobi-
lienberatung selbstverstand-
lich erstattet.

Bodenrichtwert

Beratung

Haustyp

Grundbuchauszug

Lageplan

Baubeschreibung

Baupldne

Mietvertrdage

Renovierungsrechnungen
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Energieausweis -
das miissen Sie wissen

Seit 2013 ist bei dem Verkauf
einer Immobilie den poten-
tiellen Kdufern ein Energie-
ausweis unaufgefordert
bereits bei der Besichtigung
vorzulegen. Spatestens zum
Zeitpunkt der Besichtigung
bendtigen Sie deshalb, je
nach Art des Objektes, einen
verbrauchsorientierten oder
einen bedarfsorientierten
Energieausweis.

Auchin den Immobilienex-
posés missen die energeti-
schen Kennwerte angegeben
werden.

Wir helfen Ihnen gern bei

der Beschaffung des Energie-
ausweises fur lhr Objekt tiber
ausgewahlte Partner der Spar-
kasse und iibernehmen bei
der erfolgreichen Vermark-
tung hierfiir auch die Kosten
fur Sie.

Und auch das ist fiir lhre
Sicherheit beim Verkauf
wichtig:

Als Verkaufer haften Sie fir
die Richtigkeit aller Angaben.
Auch daherist die Begleitung
durch Fachleute notwendig.
So nehmen wir u. a. Einsichtin

die Bauunterlagen und ver-
mitteln bei fehlenden, fiir den
Objektverkauf wesentlichen,
Unterlagen Fachleute fir die
Nacherstellung.
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Aufbereitung lhrer
Grundrisse

Wir bereiten die Grundrisse
Ilhrer Immobilie fiir die Objekt-
prdsentation professionell
auf. Natdrlich ist auch dieser
Service fiir Sie inklusive.

Ein zusatzlicher Service fiir
Ihre Objektprdsentation:
Der 360°-Rundgang

Wir erstellen fir Ihr Objekt
eine professionelle Animation
fur einen 360°-Rundgang.
Potentielle Kaufer kénnen sich
sovirtuell einen ersten
Uberblick Ihrer Immobilie
verschaffen. Natiirlich ist
dieser Service nur fiir Kaufer
komplett sichtbar, die uns als
Interessenten ihre Daten voll-
standig Gibermittelt haben.
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Die Prdsentation lhres
Objektes: Wir sorgen fiir den
guten ersten Eindruck!

Der erste Eindruck zdhlt. Da-
her helfen wir Ihnen bereits
beim Fototermin fiir das Ex-
posé, lhre Immobilie gutin
Szene zu setzen und damit
unterschiedliche Interessen-
ten anzusprechen.

Die professionellen Fotos und
denvirtuellen 360°-Rundgang
erstellen wir mit hochwerti-
gem Equipment und achten
natirlich auch auf das richtige
Licht und Farbenspiel unse-
res schleswig-holsteinischen
Himmels.
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Wir kennen die Wiinsche
unserer Kunden

Wir erfassen nicht nur Objekte
zur Vermarktung, sondern
auch die Kaufinteressentenin
unserer Kundschaft.

Hierbei achten wir darauf, dass

die Interessenten auch boni-
tatsmaRig vorgeprift werden.

Erfassung der Inter-

essenten und bonitats-
mafRige Vorpriifung

Alle Suchwiinsche werden von
uns laufend aktualisiert und in
einer Interessentendatei
gespeichert.

Die passenden Interessenten
fir Ihre Immobilie sprechen
wir aktiv an.

Laufender Abgleich mit
unserer Interessenten-
datenbank.

Auswahl der Interessenten
fur Ihr Objekt und Ansprache

Bei samtlichen Vorbereitungen zum Verkauf lhrer Immobilie unterstiitzen wir Sie.

Diese Unterlagen benétigen wir:

- Grundbuchauszug
- Lageplan

= Grundriss/Baupldne
-> Flachenberechnung
- Baubeschreibung
-> Feuerversicherung

- Gebdudeenergieausweis

- Auflistung der Nebenkosten

- Ggf. Nachweis von Reno-
vierungen (Rechnungen)

- Ggf. bestehender oder
auslaufender Mietvertrag

- Ggf. Schlussel
- Teilungserkldrung

= Versammlungsprotokolle

- Nebenkostenabrechnung
- Wirtschaftsplan

- Sonstige:
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Unser Immobilienangebot
online

Wirinserieren fiir Sie sowohl
auf groRen Internetportalen
sowie in den regionalen
ebay-Kleinanzeigen.

Sparkassen Immobilien Immobilienscout 24 ebay Kleinanzeigen

Prasentation lhrer Immobilie
an unseren Standorten - und
auch in Printmedien

Wir machen auf lhre Immobilie
auf unseren Immobilienplaka-
ten und —aushdngenin unse-
ren Filialen aufmerksam.
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Hierbei nutzen wir verstarkt
die digitale Darstellung.
Durch Anzeigen in lokalen

und lberregionalen Zeitungen
erhéhen wir die Reichweite.

H

Mit hohem Erfolg und in
Abstimmung mit lhnen setzen
wir aufmerksamkeitsstarke
Verkaufsschilder direkt vor
lhrer Immobilie ein.
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Terminabsprachen

Wir kiimmern uns um alle
Terminabsprachen mit Inter-
essenten und vereinbaren nur
Besichtigungstermine, wenn
auch ein echtes Anliegen an
Ilhrer Immobilie besteht.
Natdirlich begleiten wir alle
Termine und Gibernehmen fir
Sie die Verhandlungen.

Wir achten bei den potenziel-
len Kdufern ebenfalls darauf,
dass eine Bonitatsprifung vor-
liegt. Unsere Finanzierungs-
berater arbeiten dazu eng mit
unseren Immobilienberatern
zusammen.

Finanzierungsmaglichkeiten

Kein Notartermin ohne
Finanzierungsnachweis

Unsere Finanzierungsberater
bieten Ihren Kaufinteres-
senten malRgeschneiderte
Finanzierungsmoglichkeiten
aus Gber 200 Anbietern unter
Einbeziehung von staatlichen
Zuschissen und Férdermitteln
(z. B. Kreditanstalt fur Wieder-
aufbau, Riester...).

So haben wir einen Uberblick
Uber die finanziellen Méglich-
keiten der Kaufinteressenten
und stellen die Finanzierung
des Kaufpreises fiir Sie sicher.
Eine Verpflichtung, die Finan-
zierung mit der Sparkasse
Mittelholstein AG abzuwickeln,
besteht dabei nicht.

Notartermin

Von der Vorbereitung des
notariellen Kaufvertrages bis
zur Unterschrift werden Sie
von uns begleitet. Wir tiber-
nehmen die Abstimmung des
Vertragsentwurfes und be-
sprechen mit lhnen alle offenen
Fragen. Bei sdmtlichen Fragen
rund um lhre Immobilie sind
wir lhr Ansprechpartner - bis
zur erfolgreichen Objektiber-
gabe und bei Bedarf auch
daruber hinaus.

Qualitat ist bei uns kein Zufall.
Unsere Beratungsqualitit ist ausgezeichnet.

Aus einer Hand:
die Immobilien - und Finanzierungsberater

unseres Hauses arbeiten eng zusammen.
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Qualitdt ist bei uns kein Zufall - unsere Beratungsqualitdt ist ausgezeichnet.

Menschen verstehen. Zukunft denken.

Wir sind hier alle Zuhause -
daher fokussieren wir den Blick auf die
Realisierbarkeit Ihrer Wiinsche,
das Engagement in der Region und
das Nachhalten von Erreichtem.

Sicherheit geben.

Wir interessieren uns fiir Ihre individuelle Wir sind fur Sie und unsere Region in Zeiten
Lebenssituation mit Ihren ganz persénlichen  der Verdnderung ein verantwortungsvoller
Wiinschen, Bediirfnissen und und zuverldssiger Partner.
Zukunftsplanen.

.
_—"

Sparkassen
LBS VersicherungsService

aDeka

Investmentfonds

[ ]
& Immobilien

Sehr geehrte Eigentiimer,

haben wir lhr Interesse an der
Zusammenarbeit mit uns be-
statigt?

Welche Fragen sind offen ge-
blieben?

Wir sind fiir Sie da -
regional und personlich.

Wir sind als Immobilienberater
die erste Wahlin der Region
und freuen uns auf die Zusam-
menarbeit mit lhnen. Unser
Anspruch ist es, dass wir Sie
mit unserer Fachkompetenz an
lhr Ziel bringen.

Unsere professionelle Dienst-
leistung wird auch Sie liber
zeugen: Nutzen Sie uns fiir
den Verkauf oder auch die
Marktpreiseinschdtzung lhrer
Immobilie.

Wir freuen uns auf den
gemeinsamen Erfolg.

lhre Immobilienberatung der
Sparkasse Mittelholstein AG
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Besuchen Sie uns auch auf:

5B

Sparkasse Mittelholstein AG
S-Immobilien

Rohlingsplatz 1

24768 Rendsburg
www.spk-mittelholstein.de/immobilien

s-immobilien@spk-mittelholstein.de
Telefon 04331 595-9111

[
— Sparkasse
Mittelholstein AG
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